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GAGNER SA VIE
EN VIVANT SON REVE

ertains passent leur vie en entreprise

sans rien en apprécier ni étre reconnu

a leur juste valeur, ayant parfois le
sentiment de passer a coté de leurs vraies
envies professionnelles. Et si la solution était
du coté de l'entrepreneuriat en solo ?

Réaliser son projet professionnel, gagner
en autonomie, choisir son chemin en
connaissance de cause : tel est le programme
de ce guide pratique, structuré en sept étapes
balisant de facon progressive la démarche
entrepreneuriale.

Comment changer ses repéres ? Quelles
qualités développer ? Comment batir son
business model ? Comment intégrer les
réseaux professionnels qui comptent ?
Toujours pragmatique, I'auteur accompagne
le lecteur sur la voie de la réussite via
nombre d'exemples, de témoignages et d’'une
quarantaine d'astuces issues du terrain.

Au cours de sa carriere, ALAIN FERNANDEZ a formé

plusieurs centaines de managers, consultants et chefs de

projet et a enseigné en France et a létranger. Consultant,

expert et formateur international, spécialiste du

déploiement de projets IT, il a conqu et réalisé maints
systémes décisionnels et tableaux de bord de pilotage, en utilisant la
méthode GIMSI® développée dans ce livre.

X

DANS LA MEME

COLLECTION

*

REAUSEZ VOTRE
ETUDE DE MARCHE
AVEC SUCCES

e e e
PRS-

Conapmn: fyralles — Bodumon : Lodaa Sedo — Fo @ S tiarshock

557756

782212

(ode édfben 65575+ 15BN 978-2-212-55775-6

9

16 €



